
БИЗНЕС-ПАКЕТ • ПОЛНЫЙ КОМПЛЕКТ

ЭКСПЕРТНЫЙ КОНСАЛТИНГ

БЕЗ СОТРУДНИКОВ

Готовый пакет документов, бизнес-план и практические

инструкции для запуска частной консалтинговой практики.

Все, что нужно, чтобы юристу, налоговому консультанту или

бухгалтеру выйти на доход 500 000 ₽/мес без найма штата.

 С чего начать изучение?

Вы - эксперт с опытом и знаниями. Вы устали работать "на дядю" или

хотите перейти на самостоятельную практику. Модель экспертного

консалтинга без сотрудников - это реальный способ зарабатывать 300 000 -

500 000 ₽/мес, не нанимая штат. Клиенты приходят за вашей экспертизой, а

не за брендом компании. Один сильный специалист может обслуживать

20-30 компаний на абонентке, используя автоматизацию.

Рынок консалтинга в России переживает трансформацию. Крупные игроки

уходят, а рынок фрагментируется. Это открывает возможности для частных

специалистов, которые работают без накладных расходов и могут

предложить клиентам гибкие условия. Именно сейчас - лучшее время для

старта.

Ниже представлен комплект из 27 документов, который мы разработали

специально для запуска экспертного консалтинга "под ключ". Они разбиты

на 8 логических категорий. Если вы новичок, рекомендуем изучать их в

следующем порядке:

 Пошаговый план погружения

https://intelbase.ru/
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1. Прочитайте "Полный бизнес-план "под ключ"" (№1) - вы

поймете структуру затрат, целевую аудиторию, три направления

(юрист, налоговик, бухгалтер) и сроки окупаемости.

2. Изучите "Финансовую модель" (№2) и "Калькулятор

ценообразования" (№3) - экономика должна быть понятна с

первого дня.

3. Разберитесь с регистрацией (№4) и стартовым бюджетом

(№5) - выберите форму (НПД или ИП) и поймете, что нужно купить

на старте.

4. Сформулируйте оффер (№6) - выберите узкую специализацию и

создайте уникальное торговое предложение.

5. Изучите каталоги услуг (№7-9) - для юриста, налогового

консультанта и бухгалтера.

6. Настройте привлечение клиентов (№10-14) - стратегия без

рекламы, Telegram-канал, партнерства, скрипты продаж, КП.

7. Подготовьте юридическую базу (№15-18) - оферта, договор на

абонентку, согласие на ПД, акт выполненных работ.

8. Внедрите автоматизацию (№19-22) - CRM, облачная

бухгалтерия, ЭДО, справочные системы, шаблоны документов.

9. Настройте финансы и учет (№23-25) - расчет налогов, учет

доходов и расходов, калькулятор рентабельности.

10. Планируйте рост (№26-27) - как повышать цены, отказываться

от нерентабельных клиентов и выйти на 500 000 ₽/мес.

 После изучения всех материалов у вас будет полное

представление о бизнесе: от выбора ниши и оффера до

масштабирования на 25 клиентов. Вы сможете уверенно выходить на

рынок и строить практику.

 Три трека внутри пакета

Пакет универсален: он подходит для трех направлений. Общие документы

(регистрация, привлечение клиентов, CRM, финансы) одинаковы для всех.

Специфические документы (услуги, скрипты, шаблоны) содержат три

варианта - выбирайте свой.

Трек 1. Юридический консалтинг Юрист



Специализации: юрист для IT-компаний, банкротство физических лиц,

корпоративный юрист, юрист для общепита. Средний чек абонентки:

30 000 - 60 000 ₽/мес. Для выхода на 500 000 ₽ нужно 15-20 клиентов.

Трек 2. Налоговый консалтинг Налоговик

Специализации: налоговый консультант для маркетплейс-продавцов,

для строительных компаний, для IT-сектора, оптимизация для малого

бизнеса. Средний чек абонентки: 20 000 - 50 000 ₽/мес. Для выхода на

500 000 ₽ нужно 20-25 клиентов.

Трек 3. Бухгалтерский консалтинг Бухгалтер

Специализации: бухгалтер для общепита, для маркетплейсов, для IT-

компаний, для строительства. Средний чек абонентки: 15 000 - 20 000

₽/мес. Для выхода на 500 000 ₽ нужно 30-35 клиентов (за счет

автоматизации).

 Полный перечень документов (с

категориями)

Все файлы созданы в едином стиле, готовы к печати или переводу в PDF.

Рекомендуем сохранить каждый в отдельный файл с удобным для вас

именованием.

№ Категория Название документа Краткое описание / для чего нужен

1. Стратегия и управление

1 Стратегия Полный бизнес-план "под

ключ"

Анализ рынка, три направления, целевая

аудитория, финансовая модель, риски,

дорожная карта запуска.

2 Стратегия Финансовая модель (Excel-

шаблон)

Расчет стартовых инвестиций,

ежемесячных расходов, прогноза выручки,

точки безубыточности, окупаемости.

3 Стратегия Калькулятор

ценообразования (Excel-

шаблон)

Расчет себестоимости часа, определение

тарифов для разовых услуг и абонентки,

системы скидок.



№ Категория Название документа Краткое описание / для чего нужен

2. Регистрация и старт

4 Регистрация Инструкция по регистрации

(самозанятость vs ИП)

Сравнение НПД и ИП, пошаговые

алгоритмы регистрации, выбор ОКВЭД,

налоговые режимы.

5 Регистрация Стартовый бюджет и закупки

(памятка)

Три сценария бюджета (30 000, 50 000, 80

000 ₽), список инструментов и сервисов с

ценами.

6 Регистрация Оффер и позиционирование

(3 трека)

Как выбрать нишу, сформулировать УТП,

упаковать оффер для разных каналов.

3. Услуги и ценообразование

7 Услуги Каталог услуг для юриста Разовые услуги, абонентка (3 тарифа),

специализированные пакеты для ниш,

дополнительные услуги.

8 Услуги Каталог услуг для налогового

консультанта

Разовые услуги, абонентка, пакеты для

маркетплейсов, строительства, IT, малого

бизнеса.

9 Услуги Каталог услуг для бухгалтера Разовые услуги, абонентка, пакеты для

маркетплейсов, общепита, IT,

строительства.

4. Привлечение клиентов

10 Привлечение Стратегия привлечения

первых клиентов без рекламы

5 каналов: нетворкинг, партнерства,

профильные чаты, бесплатные

консультации, сарафан. План на 30 дней.

11 Привлечение Telegram-канал как основной

канал привлечения

Создание, оформление, контент-план,

привлечение подписчиков, конверсия в

клиентов.

12 Привлечение Партнерства и нетворкинг

(памятка)

Как найти партнеров, скрипты первого

контакта, условия сотрудничества,

поддержание отношений.

13 Привлечение Скрипты продаж и

бесплатные консультации (3

трека)

Алгоритм консультации, скрипты для трех

направлений, работа с возражениями.

14 Привлечение Шаблон коммерческого

предложения (B2B) (3 трека)

Готовый шаблон КП для корпоративных

клиентов с примерами для юриста,

налоговика, бухгалтера.

5. Юридические документы

15 Юридический Публичная оферта на

консалтинговые услуги

Правила оказания услуг, оплата,

ответственность, порядок возврата,

ограничение ответственности.



№ Категория Название документа Краткое описание / для чего нужен

16 Юридический Договор на абонентское

обслуживание (3 трека)

Шаблон договора + три варианта

Приложения №1 с перечнем услуг для

каждого направления.

17 Юридический Согласие на обработку

персональных данных

Для B2C и B2B - в соответствии с 152-ФЗ.

18 Юридический Акт выполненных работ

(шаблон)

Универсальный шаблон + примеры

заполнения для трех направлений +

инструкция по применению.

6. Автоматизация и операционка

19 Автоматизация CRM для одного специалиста

(обзор + настройка)

Обзор Laxo, Capsule CRM, Hely, Битрикс24.

Настройка воронки, автоматизация,

интеграции.

20 Автоматизация Облачная бухгалтерия и ЭДО

(обзор)

Обзор 1С, Эльба, Тинькофф, Альфа,

Диадок, СБИС. Пошаговая настройка.

21 Автоматизация Справочные системы

(КонсультантПлюс, ГАРАНТ)

Как работать со СПС, отслеживать

изменения, искать судебную практику.

Бесплатные альтернативы.

22 Автоматизация Шаблоны документов и чек-

листы (3 трека)

Перечень шаблонов и чек-листов для

каждого направления. Как организовать

работу с ними.

7. Финансы и учет

23 Финансы Расчет налогов и режимов

(НПД vs УСН)

Сравнение НПД, УСН 6%, УСН 15%. Расчет

нагрузки при разных доходах. Сроки

перехода.

24 Финансы Учет доходов и расходов

(шаблон)

Готовые таблицы для учета, категории

расходов, сводный отчет, ежемесячный

контроль.

25 Финансы Калькулятор рентабельности

практики (Excel-шаблон)

Расчет целевого дохода, прибыли с

клиента, точки безубыточности, ROI,

сценарии.

8. Рост и масштабирование

26 Рост Как повышать цены и

отказываться от

нерентабельных клиентов

Критерии нерентабельных клиентов,

скрипты повышения цен и отказа, что

делать с освободившимся временем.

27 Рост Стратегия роста до 500 000 ₽/

мес (3 трека)

Пошаговый план для каждого

направления: этапы, действия, KPI,

инструменты.

 Совет по использованию: Все документы представлены в виде отдельных



PDF-файлов. Вы можете открыть каждый в браузере, сохранить или сразу

распечатать. При необходимости можно объединить все файлы с помощью

бесплатных онлайн-сервисов.

 Какие результаты вы получите, внедрив

этот пакет?

• Четкое понимание бизнеса: от бизнес-плана до ежедневной рутины.

• Правильный выбор формы и налогового режима: НПД или ИП, УСН

6% или 15% - с расчетами.

• Сильное позиционирование: узкая специализация и оффер, который

выделяет вас среди конкурентов.

• Готовые каталоги услуг: вы будете знать, что продавать и по каким

ценам.

• Система привлечения клиентов: Telegram-канал, партнерства,

скрипты продаж, КП - без рекламного бюджета.

• Юридическая безопасность: оферта, договор на абонентку, согласие

на ПД, акты - защита от споров.

• Автоматизация рутины: CRM, ЭДО, облачная бухгалтерия, справочные

системы, шаблоны - экономия 20+ часов в месяц.

• Финансовый контроль: учет доходов и расходов, калькулятор

рентабельности, расчет налогов.

• Стратегия роста: план выхода на 500 000 ₽/мес для вашего

направления.

 С чего начать прямо сейчас?

Экспертный консалтинг без сотрудников - один из самых доступных и

маржинальных видов деятельности. Начните с малого, чтобы

протестировать модель, и масштабируйтесь.

• Шаг 1. Зарегистрируйтесь как самозанятый (НПД) - это бесплатно и

занимает 10 минут.

• Шаг 2. Изучите бизнес-план (№1) и финансовую модель (№2), чтобы

понять структуру затрат и сроки окупаемости (1-3 месяца).

• Шаг 3. Выберите нишу и сформулируйте оффер (№6).

• Шаг 4. Создайте Telegram-канал (№11) и начните публиковать полезный



контент.

• Шаг 5. Составьте список 50-100 контактов для нетворкинга (№10).

• Шаг 6. Напишите первым 20 контактам, проведите первые бесплатные

консультации (№13).

• Шаг 7. Подготовьте юридические документы (№15-18).

• Шаг 8. Внедрите CRM (№19) и облачную бухгалтерию (№20).

• Шаг 9. Настройте учет доходов и расходов (№24).

• Шаг 10. Через 3-6 месяцев начните повышать цены (№26) и планировать

рост (№27).

 Ключевая мысль: Успех экспертного консалтинга - в узкой

специализации, системном привлечении клиентов и автоматизации

рутины. Наш пакет документов дает вам эту системность. Остальное -

ваша экспертиза, дисциплина и готовность постоянно учиться.

Сохраните эту страницу как руководство, открывайте каждый

документ по очереди и наполняйте своими данными. Удачи в запуске

практики!

© Бизнес-пакет: Экспертный консалтинг без сотрудников - полное руководство к действию.

Все документы разработаны в рамках проекта "IntelBase.Ru | Бизнес в деталях". При

использовании ссылка на источник приветствуется.
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